




После обширной деловой программы состоится 
культурно-развлекательное мероприятие: 
«ПОСИДЕЛКИ ПЕРЕГОВОРЩИКОВ» в шикарном 
ресторане. Этот ужин станет своеобразной «вишенкой 
на торте». 

Во время мероприятия вы сможете насладиться не 
только национальной татарской кухней, но 
уникальной культурной программой, построенной на 
общении со спикерами, бизнес-тренерами и 
переговорщиками. Каждый из них расскажет вам 
историю своего успеха и ответит на провокационные 
вопросы ведущих. Вас ждет активный нетворкинг и 
заведение деловых контактов.

В рамках вечерней программы СОСТОИТСЯ 
ПРЕЗЕНТАЦИЯ КНИГИ Проекта «Переговорные игры». 
Каждый участник ужина получит ее в подарок от 
авторов Проекта.
Для желающих будут организованы экскурсии на 
следующий день, 3 декабря, по историческим местам. 
Запись на экскурсии производится по 
предварительной заявке.

По вопросам регистрации и оплаты пишите по 
электронной почте: avanrielt@mail.ru
телефонам:
+7(927)301-19-97 (Олеся) - WhatsApp, Viber
+7(966)260-30-90 (Вячеслав) - WhatsApp, Viber
Сайт мероприятия: https://www.sistemapi.com
ВНИМАНИЕ: КОЛИЧЕСТВО МЕСТ ОГРАНИЧЕНО!



09:00 – 09:30. Регистрация участников. 

09:30 – 10:00. Марина Шишкина, многократный победитель Чемпионатов по переговорным играм в рамках Проекта. «Нюансы 
продаж. Как сделать, чтобы клиент захотел купить».

10:00 – 10:40. Алексей Осипенко, бизнес-тренер, который зажигает. «Как достигать состояния уверенности в сложных 
переговорах». 

10:40 – 11:00. Игорь Жигунов, заместитель генерального директора ООО «Национальная Фабрика Ипотеки». «Качественный 
брокер, риэлтор, специалист банка: как им быть и что нужно важно учесть».

11:00 – 11:15. Кофе-пауза.

11:15 – 11:45. Вячеслав Горюнов, автор Проекта «Переговорные игры», коуч, владелец бизнеса. «Успешным быть (не) 
просто».

11:45 – 12:15. Вячеслав Егоров, автор Проекта «Переговорные игры», бизнес-тренер, руководитель АН, автор книг по 
переговорам и бизнесу. «Типология личности и вариативность поведения в переговорах и продажах. Переговоры без 
поражения».

12:15 – 12:45. Юрий Паршиков, создатель компании «Полезные Люди». «Новые тренды в работе риэлтора»

12:45 – 13:30. Екатерина Морскова, бизнес-тренер. «Как влюбить в себя клиента с первой встречи».

13:30 – 13:45. Кофе-пауза. Во время кофе-паузы участники проделывают упражнения от Екатерины Морсковой.

13.45 – 14.15. ПРЕЗЕНТАЦИЯ ПРОЕКТА «РУССКАЯ ЕВРОПА» (Калининград) для риэлторского сообщества. «Эффективное 
партнерство при совершении межрегиональных сделок».



14.15 – 14.45. Светлана Шелевер, руководитель и собственник АН, участник Проекта «Переговорные игры». «Внешность и ее 
влияние на первое впечатление». 

14.45 – 15.15. Лебедева Светлана, руководитель компании, играющий тренер, один из лучших продавцов ипотеки. «Как 
агенту научиться продавать ипотечный продукт».

15.15 – 17.15. Товарищеский баттл трех команд в переговорных кейсах. Команда Проекта «Переговорные игры» (сборная), 
команда АН «На Петровке» (г. Москва), команда компании «Полезные Люди» (сборная). В жюри – компетентные и известные 
тренеры и практики. Профессиональные и точечные комментарии к кейсам. Призы и подарки победителям.

17.15 – 17.45. Рейтинговый баттл победителей Чемпионатов федерального уровня в Санкт-Петербурге и Сочи: Марина 
Шишкина (г. Жуковский, Московская обл.) – Елена Борисенкова (г. Пушкино, Московская обл.)

19.00 – 23.00. «Посиделки переговорщиков». Ужин в ресторане. Уникальная программа в формате «Веселый нетворкинг». 
Презентация книги. Награждения. Вручение подарков. Эта часть мероприятия несет в себе массу полезного контента в 
неформальном общении с людьми, которых редко встретишь в одном месте!
***** количество мест на ужине ограничено!

3 ДЕКАБРЯ 2020

9.30. Экскурсии по историческим и примечательным местам Казани и Татарстана.
17.00. «Продолжение банкета» (в режиме экспромта)



УЧАСТНИК
ДЕЛОВОЙ ПРОГРАММЫ

С 9.30 ДО 18.30

Пакет участия: участие в 
программе в качестве слушателя, 
три кофе-брейка, папка с 
раздаточным материалом, бейдж, 
диплом участника.

Стоимость: 1800 рублей.

Скидки: Участие от 5 человек от 
одной компании – скидка 20 %.

УЧАСТИЕ
В «ПЕРЕГОВОРНЫХ 

ПОСИДЕЛКАХ»
С 19.00 ДО 23.00

Пакет участия: участие в 
«Переговорных посиделках». Ужин в 
ресторане, развлекательная 
программа, общение со спикерами, 
новая книга от Проекта в подарок.

Стоимость: 5000 рублей.

VIP-БИЛЕТ
НА МЕРОПРИЯТИЕ

С 19.00 ДО 23.00

Пакет участия: участие в деловой 
программе в качестве слушателя, три 
кофе-брейка, папка с раздаточным 
материалом, бейдж, диплом 
участника, видеосъемка всех 
мероприятий, места в первых рядах 
на деловой программе.

Участие в «Переговорных 
посиделках». Ужин в ресторане, 
развлекательная программа, 
общение со спикерами, новая книга 
от Проекта в подарок.

Посещение VIP – комнаты в 
процессе мероприятия.

Стоимость: 7000 рублей.




